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Dominique Imbert fait jaillir I'étincelle

L'ESSENTIEL

@ Au début, personne (ou presque) ne voulait des cheminées de Dominique Imbert.
@ Le fondateur de la société Focus a inventé une nouvelle génération de foyers : suspendus, rotatifs et, surtout, trés design.
@ Aujourd'hui, il en écoule prés de 300 modéles par mois.

@ Portrait d'un autodidacte qui a toujours suivi ses instincts.

ominiue  Imbert

na jamais suivi de

cours de dessin. N'a

Jamais étudié le de-

sign. 11 n'a suivi au-
cune filiére artistique. 1l n'a ja-
mais appris & manicr lacier. Et
pourtant. Il st reconnu par les
plus renommés des designers in-
ternationawx, Il a cxpasé ses réali-
sutions dans kes musées ks plus
prestigicux. Son « Gyrofocus »,
un modéle de cheminée rotative
suspendue, a @¢ fu « plusbel ob-
jet du monde » en 2009,

Le « Gyrofocus » est Finven-
tion grice A laquelle out a com-
mencé. Né 4 Montpellier en
1940, fiks de bonne famille, Domi-
nique Imbert quitte le sud de la
France & la fin de son adolescen-
oc. Scs premi¢res expériences
professionnelles se suivent, mais
ne se ressemblent pas : plongeur
dansun restaurant indien & Lon-
dres, cthnologue en Alaska chez
les Inuits, puis professeur d'his-
toire dans un lyofe parisien (il a,
entretemps, déeroché un docto-
rat en sociodogic & la Sorbonne).

A27ans, la « maladie » artisti-
que latieint brutalement. 11 se
met & river de sculpturcs en
acicr, comme il aimait en réaliser
durant scs vacances d'adolescent
chez leforgeron du villsge. [l quit-
te Paris pour retrouver le Sud.
Sinstalle A Viols-le-Fort, minus-
cule village mé&diéval dd peine
300 amxs au picd des Cévennes.
Déniche une ruine, « Ze sewd bdti-
ment qui correspondait & mon
budget, sans toit, ri eau ni ectri-

N est sollicité par un architecte
japonais afin dinstaller une
cheminée dans les 360
appartements dun immeuble

qté ». Comme il 2 besoin de se
chauffer, il fabrique une chemi-
née, « en récupérant des bouts de
métal & gauche, & droite »,

Son foyer, rond, ouvert, suspen-
du et rotatif, impressionne ceux
qui visitent a demeure, « Quel-
qu'un m'a demandé de lui fabri-
quer le méme. Cest comme ¢aque
tout a commencé. »

Les débuts se révdent toute-
fois difficales : trots & cing mode-
les vendus par an, tout au plus
Pas suffisant pour gagner <a vie.
Scs concurrents, davantage ac-
coutumd aux cheminées en bri-
ques, raillent son style. « 1 était
trop en Graroe sur son emps »,
résume [ra Imig, son attachée de
presse.

Sa renommde s"accomplit pro-
gressivement, En 1988, il est solli-
cité par un architecte japonais
afin d'installer une cheminée
dans chacun des 360 apparte-
ments dun luxueux immeuble
En 1998, son « Gyrofocus » cst
expasé an Guggenheim Museum
de New York, En 2000, le oflébee
architeete Norman Foster lui
commande un foyer sur mesure.
Etcetera, ctoctern. Laliste des ré-
compenses ¢st longue.

Depuis, Dominique Imbert a
&ooulé plus de 42.000 modeles.
Sonentreprise, Focus, st présen-
tedans 32 pays, emploic une cen-
taine de personnes et géndre un
chiffre d'affaires annud de 17 mil-
lions d'euras.

La grosse tite, Dominique Im-
bert ? Pas le moins du monde !
Avec sa casquette de pécheur et
ses habits de travail, il n'a riendu
chef dentreprise plein aux as
«Jai toujours détesté les crava-
tex. Quant & largent, je sais queje
n'en manque pas, mais Jignore
ambien je gagne par mois. Ca
m'est égul. »
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A 71 ans, lautodidacte conti-
nucde ne aréer qua sa téte. Tou-
Jjours avee Venvie de combiner be
feu et la sculpture, Testhétique &t
lutilité. « Dominique fagonne les
mades et ne sattarde pas & faire
ce qua existe déja, déerit Bruno
Rougier, directeur généeal de b
société. Il ne se tracasse pas des
normes & respecter, dex perfor-
mances énergétiques... I imagi-
ne, invente, innove. Cest son bu-
reau d'étude qui ext obligt de se
tirer les cheveur par apreéx pour
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Jaire correspondre sa création
aur contraintes techniques ! »,
ajoute I'un de sex employés,
Malgré Je succds, Dominique
Imbert reste fidde i son Sud na-
tal. Pss question de délocalisa-
tion : lusine de production est
implantée & Cavaillon. Une usine
autrefois au bord de la faillite,
que le sculpteur a rachetée afin
den sauvegarder ks emplois,
Quant m siige social de I'entre-
prise, il reste enracing i Viols-le-
Fort. Unvillage qui Ia longtemps

détesté, Lui, son mode de vie ju-
#¢ trop hohéme, scs cheminées
trop modernes.

Aujourdhui, pourtant, il en st
dovenu I coqueluche. e maire
le consulte avant bes décisions im-
portantes. 1l est méme chargé de
donner un nouveau nom auxX
nies,

Et & Viols-le-Fort, tout le mon-
de, de la boulangdre au boucher,
posséde chez lui une cheminée
Focus. MELAN

AN KENS,

EN CHIFFRES
60 modiles. Au départ
uniquement suspendues,
les cheminées Focus se dé-
chnent aujourdhui en ver-
sion murale ou encastrée.
Le catalogue, qui compte
une soixantaine de modé-
les, s'enrichit d'une ou
deux nouveautés par an.

42.000, c'est ke nombre
de cheminées vendues de-
puis la aréation de I'entre-
prise, en 1967. Au départ,
Dominique Imbert n'en
écoulait que trois cing
par an. Aujourd’hui, il en
vend environ 300... par
mois ! Ces 15 derniéres an-
nées, lentreprise a connu
une croissance annuolie
moyenne de 15 %.

45 % desventes soat réa-
lisées 3 'exportation.
D’abord en italie, puls en
Allemagne, en Russic eten
Belgique. Au total, Focus
est présent dans 32 pays 3
travers le monde. UAméri-
que du Sud commence 3
marquer son intérét pour
le produit.

5.000 curos, c'est le prix
moyen d'une cheminée Fo-
cus. Les tarifs commen-
cent a 3.000 euros et
n'ont pas de limite pour un
modéle sur mesure... MGS

Une concurrence féroce

Si Dominique Imbert fut le p: 3 créer la cheminée sus-
pendue, il ne resta pas longtemps le seul. Les concurrents ne
se sont pas fait attendre. Flam'n Co, France Turbo, Bordelet,
Dk Geurts, Totem Fire, Don-Bar... Tous ces fabricants ne peu-
vent nier leur source dinspiration « Le marché des modéles
suspendus est trés encombré, confie Bruno Rougier, diroctour
général chez Focus. Cola devient compliqué de se singulariser.
Le concept est difficlement brevetoble, Cela nous oblige  conti-
nueliement innover, ofin de rester les leoders sur le morché. »
Dominique Imbert, quant 3 lul, affirme ne pas étre dérangé
par la concurrence. « C'est normol. Joi méme été omi avec cer-
tains d'entre cux. » Par contre, il apprécie beaucoup moins le
plagiat. lly a quelques années, un homme était venu se for-
mer au sein de 'usine Focus, avant d'ouvrir sa propre entrepri-
se de fabrication et de proposer des modiles similaires, réali-
s63 3 partir des mémes techniques. L'affaice avait fini devant
le tribunal, le juge d raison 3 Dominique Imbert. MGs.
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